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1. MĚSÍCE A ROKY  EXCEL 

W zakładce měsíce a roky znajduje się tabela z towarami, do których został naliczony JIT w danym roku. Towary 

są pobierane do tabeli ze zleceń sprzedaży.  

 

Rysunek 1 - měsíce a roky Excel 

 

1.1 FILTRY EXCEL 

 

Rysunek 2 - měsíce a roky Excel 

• Day –  

a) Dzień z daty aktualnej  - Pozycja na zleceniu sprzedaży jest otwarta. 

b) Dzień z daty dostawy dokumentu WZ – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja została 

wygenerowana do dokumentu WZ. 

c) Dzień  z daty dokumentu faktury sprzedaży – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja 

została wygenerowana do faktury sprzedaży. 

• Zakázka odběratele – numer zlecenia sprzedaży 
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1.2 TABELA EXCEL 

 

 

Rysunek 3 - měsíce a roky Excel 

 

1) Nr miesiąca –  

a) Miesiąc z daty aktualnej  - Pozycja na zleceniu sprzedaży jest otwarta. 

b) Miesiąc z daty dostawy dokumentu WZ – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja 

została wygenerowana do dokumentu WZ. 

c) Miesiąc  z daty dokumentu faktury sprzedaży – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja 

została wygenerowana do faktury sprzedaży. 

2) Rok – 

a) Rok z daty aktualnej  - Pozycja na zleceniu sprzedaży jest otwarta. 

b) Rok z daty dostawy dokumentu WZ – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja została 

wygenerowana do dokumentu WZ. 

c) Rok  z daty dokumentu faktury sprzedaży – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja 

została wygenerowana do faktury sprzedaży. 

3) Penalta – jest to jednostka kary dla opóźnienia w dostarczeniu towaru do klienta na oczekiwaną datę dla 

całego zlecenia sprzedaży. Penalta dotyczy pozycji na zleceniu sprzedaży, która ma największą ilość dni 

spóźnienia. Wartość Penalty jest dla całego zlecenia sprzedaży. 

 

 

 

 

Grupa handlowców 

Nazwa towaru 

 

Rok 

Nr miesiąca 

Penalta Grupa handlowców 2 

Nazwa partnera handlowego 

 

Rysunek 6 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

Rysunek 5 – Dane podstawowe partnera handlowego 

SAP Business One 

Rysunek 4 - Dane podstawowe partnera 

handlowego SAP Business One 
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1.3 POZOSTAŁE KOLUMNY  EXCEL 

1) Zakázka odběratele – nr zlecenia sprzedaży 

 

Rysunek 7 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

2) Dodávka – nr dokumentu, który został wygenerowany ze zlecenia sprzedaży 

3) Dat.dodávky návrh – data dostawy na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 8 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

4) Datum dodávky – wymagana data na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 9 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

5) Požadovaný dat.dodávky – oczekiwana data na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 10 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

6) Day –  

a) Dzień z daty aktualnej  - Pozycja na zleceniu sprzedaży jest otwarta. 

b) Dzień z daty dostawy dokumentu WZ – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja została 

wygenerowana do dokumentu WZ. 

c) Dzień  z daty dokumentu faktury sprzedaży – Pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja 

została wygenerowana do faktury sprzedaży. 

7) Datum dokladu – data dokumentu na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 11 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

8) Množství – 

a) Otwarta ilość na zleceniu sprzedaży – pozycja na zleceniu sprzedaży jest otwarta 

b) Ilość na Wydaniu Zewnętrznym – pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja została 

wygenerowana do dokumentu WZ. 

c) Ilość na Fakturze sprzedaży– pozycja na zleceniu sprzedaży jest zamknięta, pozycja została 

wygenerowana do faktury sprzedaży. 
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9) Cena za ks – cena netto za sztukę po upuście na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 12 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

10) Celkem – suma ceny netto po upuście na pozycji na zleceniu sprzedaży 

 

Rysunek 13 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

11) Pozdě – różnica między datą aktualną, a datą oczekiwania na zleceniu sprzedaży (wyrażona w dniach) 

12) Vyvoj JIT - różnica między datą dostawy, a datą oczekiwania na zleceniu sprzedaży (wyrażona w dniach) 

13) Status – status pozycji: 

a) Otevřeno - Pozycja otwarta 

b) Uzavřeno  - Pozycja zamknięta, pozycja została wygenerowana do dokumentu WZ lub faktury 

sprzedaży 

14) Pracovník odbytu – osoba, która wprowadziła zlecenie sprzedaży 

 

Rysunek 14 – Zlecenie sprzedaży SAP Business One 

15) Prodejce – sprzedawca, który jest przypisany do partnera handlowego 

 

Rysunek 15 – Dane podstawowe partnera handlowego SAP Business One 

16) Barva –  

a) Cervený -  towar nie jest dostępny na magazynie i nie zostanie dostarczony na oczekiwaną datę 

b) Oranzový - towar fizycznie nie jest dostępny na magazynie ale może zostać dostarczony na oczekiwaną 

datę 

c) Zelený - towar jest dostępny i zlecenie zostanie zrealizowane na oczekiwaną datę 

17) Objednáno – otwarta ilość na zamówieniu zakupu 

 

Rysunek 16 – Zamówienie zakupu SAP Business One 

18) Přepravní sklad 08, 10 – ilość towaru, która jest składowana na magazynach 08 oraz 10 
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Rysunek 17 - Dane podstawowe towaru SAP Business One 

19) Sklad 01 – ilość towaru, która jest składowana na magazynie 01 

 

Rysunek 18 – Dane podstawowe towaru SAP Business One 

20) Item-group – grupa materiałów 

 

Rysunek 19 – Dane podstawowe towaru SAP Business One 
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